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Schwalbach am Taunus, 8. Februar 2023

Lieferantenunabhédngigkeit in wenigen Monaten umgesetzt

Unternehmen zahlreicher Branchen starten
dank enexion energieautark ins neue Jahr

Mehr Krisenresilienz durch eigene Marktzugénge

Nicht erst seit dem Einmarsch russischer Truppen in der Ukraine
vor einem Jahr sind die Energiemérkte in Aufruhr. Bereits vorher
haben Insolvenzen von vermeintlich gesetzten Playern gezeigt,
wie schnell Versorgerschieflagen die Geschéftsroutinen von
Industriekunden beeinflussen kénnen. Zu den prominentesten
Beispielen zahlen sicher die Falle der Strom- und Gaslieferanten
Natgas aus dem Jahr 2019 und Kehag Anfang 2022. Das Risiko
von Energieengpéassen, Lieferstopps und Kostenexplosionen hat
sich durch den Ukraine-Krieg in den letzten zw6If Monaten jedoch
nochmal spurbar erh6éht. Die GréBe eines Lieferanten ist schon
langst kein Argument mehr fiir eine verlassliche, preisstabile
Versorgung. Dabei kann es gerade fiir energieintensive
Unternehmen in der aktuellen Situation existenzbedrohende
Folgen haben, wenn Strom- und Gasvertrage plétzlich gekiindigt
oder nicht verldngert werden bzw. deren Fortfiihrung mit deutlich
héheren Konditionen zu Buche schlagt. Um hier die ReiBleine zu
ziehen, gibt es laut enexion nur eine nachhaltig sinnvolle Option:
der Weg in die Versorgungsautarkie. Auf diesem Weg haben die
Beschaffungsspezialisten aus Schwalbach im letzten Jahr
mehrere Unternehmen unterschiedlicher Branchen fachkundig
begleitet und ihre weitreichende Expertise unter Beweis gestellt.

»Wie schnell sich Energieautarkie umsetzen lasst, wenn Not am Mann
ist, haben die letzten Monate unseres Tagesgeschéfts eindrucksvoll
untermauert. Fur die meisten energieintensiven Unternehmen galt es
vor zwei Jahren noch als Kir, die entsprechenden Geschicke starker in
die eigenen Hande zu nehmen und sich Uber eigene Marktzugange
von klassischen Lieferantenvereinbarungen unabhéngig zu machen.
Im letzten Jahr blieb einigen Branchenvertretern — vom Rechenzent-
rumsbetreiber Gber den Baustoffproduzenten bis hin zum Plastverar-
beiter — aber gar keine andere Mdglichkeit mehr, um den Betrieb auf
Dauer Uberhaupt aufrechterhalten zu kénnen®, so Theo Parpan, Ge-
schéftsflihrer der enexion GmbH. Ausléser flr die einschlagigen Pro-
jekte waren Aufkiindigungen von Liefervereinbarungen bzw. massive

Seite 1 von 3



enexion

group

Risikoaufschldge und Preiserhéhungen seitens bisheriger Versorgungs-
partner, die ein schnelles Handeln erforderten. L6sungen waren gefragt
—und das im Eilverfahren: ,Normalerweise dauert die Etablierung au-
tarker Beschaffungsstrategien fir Strom und Gas auf Unternehmens-
seite mindestens ein Jahr. Mit insgesamt fliinf Kunden haben wir diesen
Veranderungsprozess 2022 innerhalb weniger Monate abschlieBen
kénnen®, berichtet Parpan. Sie alle waren nach kirzester Zeit mit Un-
terstutzung von enexion und durch Zugang zum eigenen Bilanzkreis in
der Lage, ihre Unabhangigkeit von einzelnen Energieversorgern und -
handlern als Vorteil auszuspielen.

Autarkie dampft Risiken

Eines dieser Unternehmen, dem ein plétzlicher Ausfall eines Energie-
lieferanten kiinftig nichts mehr anhaben kann, ist die Creaton GmbH
aus Wertingen. Fur den Anbieter von Steildachlésungen aus Tondach-
ziegeln und Betondachsteinen, deren Produktion viel Energie erfordert,
stellt das Thema Versorgungssicherheit seit jeher eine wichtige Stell-
schraube des Geschéaftserfolgs dar. Insofern wurde der Implementie-
rung von Belieferungsstrategien, die mit hoher Resilienz gegeniber ak-
tuellen und neuen Energiemarktverdnderungen punkten, 2022 hohe
Prioritat eingerdumt. ,Mit enexion ist es uns in kirzester Zeit gelungen,
aus einer durch die Krise induzierten, schwierigen Beschaffungssitua-
tion in die Autarkie zu wechseln und so die Marktrisiken und Unsicher-
heiten zu minimieren®, resimiert Heino Schuller, Group Head of Procu-
rement bei der Creaton GmbH, das letzte Jahr, das im Zuge der Turbu-
lenzen auf den Versorgungsmérkten fir den Ziegelproduzenten durch-
aus herausfordernd war. Durch eigene Marktzugange, die dem Unter-
nehmen mehr Unabhéngigkeit, Entscheidungsfreiheit und Reaktionsfa-
higkeit ermdglichen, sieht man sich bei Creaton nun deutlich besser fir
die Zukunft aufgestellt.

Dies gilt auch fur weitere Kunden, die das Team von enexion beim
Wechsel in die Autarkie auf Basis des Energievollkostenmanagements
TEC® (Total Energy Costs) unterstitzt hat. ,Das Thema Versorgungssi-
cherheit ist gerade in der energieintensiven Industrie wichtiger denn je
und durch Lieferantenunabhangigkeit wird Unternehmen eine entschei-
dende Last von den Schultern genommen. In dem Zusammenhang
konnten wir unsere Erfahrung in den letzten zw6lf Monaten massiv er-
weitern und demonstrieren, wie schnell und gleichzeitig umfassend
sich entsprechende Change-Prozesse mit dem richtigen Partner um-
setzen lassen®, so Theo Parpan abschlieend.
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Abbildungen
Das Bildmaterial finden Sie in unserem Medienportal press-n-relations.amid-

pr.com zum Download (Suchbegriff ,Energiebeschaffungsautarkie®).
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Die Grundlage zum Aufbau von Krisenreaktionsstrategien: das ,Energievoll-
kosten-Management TEC® von enexion. (Grafik: enexion)

Theo Parpan, Geschéftsfihrer der enexion GmbH. (Foto: enexion)
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enexion GmbH

enexion Ubernimmt fur energieintensive Unternehmen die anbieterunabhangige Optimierung des
Strom- und Gaseinkaufs. Im Rahmen eines ganzheitlichen Energievollkosten-Managements sor-
gen die Energiemanagement-Experten fiir eine zuverlassige, stabile wie wirtschaftlich sinnvolle
Aufstellung ihrer Kunden im Hinblick auf Energieversorgungs- und Planungssicherheit. Samtliche
relevanten Faktoren der komplexen Normen, Gesetze und Verordnungen des liberalisierten Strom-
markts werden ebenso beriicksichtigt wie die der beschlossenen Dekarbonisierung. Das ineinan-
dergreifende branchenneutrale Beratungsangebot umfasst Energiebeschaffung, Portfolio- und Ri-
sikomanagement, Nebenkostenoptimierung, Compliance-Sicherung und Smart-Greening-Losun-
gen. Hiervon profitieren vor allem mittelstandische Unternehmen aus den Branchen Automotive,
Fertigung, Pharma und Lebensmittel sowie Betreiber von Rechenzentren. Zum wachsenden Kun-
denstamm gehdren Unternehmen wie Porsche, Bilstein, Otto Fuchs, Zapp, Lindt, Zentis u.a. 2021
erwirtschafteten die 45 enexion-Mitarbeiter in Schwalbach am Taunus, Pune (Indien) und Istanbul
(Turkei) einen Umsatz von ca. zehn Millionen Euro.
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