Von GERHARD RUCKER, Walldorf

Laut Hype Cycle von Gartner ist die Block-
chain-Technologie aktuell an der Spitze der
Erwartungen angekommen. Bei der Konzep-
tion von energiespezifischen Anwendungs-
féllen hélt inzwischen Erniichterung Einzug.
Doch durch die Auseinandersetzung mit un-
terschiedlichen Praxisszenarien kommt auch
Klarheitin das tatséchliche Potenzial der Block-
chain. Stand heute ist die sogenannte »Killer-
technologie«, die den Energiesektor unwieder-
bringlich revolutioniert und das Marktgefiige
sowie die Akteure auf den Kopfstellt, innerhalb
der néchsten zehn Jahre nicht massentauglich.
Nichtsdestotrotz lassen sich die Stirken in ein-
zelnen Bereichen wie den Geschéftsprozessen
zwischen Marktpartnern — beispielsweise im
Rahmen der Marktkommunikation, der Ab-
rechnung von Redispatch-Maffnahmen oder
entlang von Lieferketten — auf Netzseite be-
reits heute nutzen, wie nicht zuletzt das Pilot-
projekt von Tennet und Sonnen zeigt.

Miihsamer Weg zum Massenmarkt

BLOCKCHAIN Inzwischen tritt Ernilichterung ein. Im Energiesektor gibt es allerdings vielversprechende Anwendungsfelder — der Nutzen sollte im Fokus stehen

Ansatz Marktkommunikation | Gerade
in der Zusammenarbeit von vertrauens-
wiirdigen Geschéftspartnern ist die Block-
chain-Technologie in der Lage, bisher aufwen-
dige Prozesse weiter zu optimieren oder zu
verschlanken. So kénnten sémtliche Marlkt-
prozesse im Rahmen des Lieferantenwechsels
via Blockchain dezentral und manipulations-
sicher gespeichert, verifiziert und von allen
Beteiligten nachverfolgt werden. Dank um-
fangreicher Skalierbarkeit sind hierbei auch
im Zuge wachsender Wechselbereitschaft
oder weiterer branchenspezifischer Entwick-
lungen alle Wege offen. Dafiir ist es allerdings
unumgénglich, dass der Regulator die ent-
sprechenden Rahmenbedingungen schafft.

Ansatz Lieferkette | Als weitere Chance
fiir Netzbetreiber sind Prozessoptimierungen
im Bereich der Lieferkette mit Dienstleistern
anzufithren. Blockchain ist durchaus dafiir
geeignet, die zugrundeliegenden Prozesse ef-
fektiv abzubilden. Hierzu ist es allerdings eine
Grundvoraussetzung, dass die jeweiligen Ver-

tragspartner ebenfalls in der digitalen Welt
angekommen $ind. Ein solches Modell ist in
der Praxis zum Scheitern verurteilt, wenn ein
beauftragter Tiefbauer bereits Schwierigkeiten
damit hat, eine Papierrechnung zu erstellen.

Ansatz Energiehandel | Technisch und re-
gulatorisch herausfordernd wird es momen-
tan besonders dann, wenn Blockchain als
Mittel der Wahl fiir den Handel von Energie
im Niederspannungsnetz proklamiert wird.
Wenn viele Selbstversorger oder Erzeuger hier
mitmischen wollen, ist die Grenze der Techno-
logie schnell erreicht. Und dies gilt nicht nur
vor dem Hintergrund der zugrundeliegenden
Kosten und derzeit realisierbaren Transakti-
onsgeschwindigkeiten. Auch die Stabilitat des
Netzes, das auf solche Szenarien nicht ausge-
legt ist, wird aufs Spiel gesetzt — zumal Netz-
betreiber {iber den aktuellen Netzzustand
heute nur unzureichend Bescheid wissen.

Fokus auf Kundennutzen | Bei all dem Hy-
pe um Blockchain miissen die tatsdchlichen

Realisierungschancen projektspezifisch ge-
nau hinterfragt werden. Denkbare Anwen-
dungsfille auf Netz- und Vertriebsseite — hier
kommt die Sprache immer wieder auf das
Thema Elektromobilitdt, die Abrechnung der
Stromlieferung oder den Handel mit Energie
aus privater Erzeugung — sind schnell defi-
niert, bei der Umsetzung hapert es jedoch
nicht selten.

Einerseits steht der regulatorische Rah-
men entsprechenden Projekten entgegen,
andererseits fehlen (nicht nur auf Seiten der
Energieversorgungsunternehmen) die infor-
mationstechnischen Skills zu Blockchain. Da-
her diirfen Energiemarktakteure nicht darauf
warten, dass allein der technologische Ansatz
fiir neue Erlése sorgt. Zuallererst geht es viel-
mehr darum, zukunftsfahige Anwendungs-
félle —sei es zur internen Prozessoptimierung
oder zur Erschlieffung neuer Geschiftsfelder
— als Idee zu entwickeln und hinsichtlich des
tatsdchlichen Nutzens fiir die jeweilige Kun-
dengruppe zu {iberpriifen. Erst danach stellt
sich die Frage nach technischer Realisierung

und es sollten auch alternative Umsetzungs-
moglichkeiten unter die Lupe genommen
werden.

Verniinftig abwégen | Denn meist gibt es
Wege neben Blockchain, die fiir den Aufbau
einer spezifischen, auf den Einzelfall zuge-
schnittenen Losung, zumindest derzeit, besser
geeignet sind. Gleichzeitig gilt es fiir die Ener-
giemarktakteure, den technischen Fortschritt
und Reifegrad von Branchenlésungen auf
Blockchain-Basis stets im Auge zu behalten
und fiir individuelle Anwendungsfille den
jeweils aktuellen Stand von White-Label-Pro-
dukten zu priifen. Schlieflich ist der Erfolg bei
neuen Technologien vor allem von der detail-
lierten Analyse beziehungsweise Bewertung
und rechtzeitiger Antizipation von Losungen
fiir das eigene regionale Umfeld abhéngig.
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