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Direktvermarktung als Grundlage fiir den Aufbau weiterer Geschaftsfelder

Einstieg ins virtuelle Kraftwerk

DIREKTVERMARKTUNG | Auch wenn Details
noch nicht feststehen, die angekiindigten Mal3-
nahmen zur Da@mpfung der Kosten durch die
EEG-Umlage werden der Direktvermarktung von
Strom aus erneuerbaren Quellen weiter Auftrieb
geben. Schon mit der EEG-Novelle 2012 war die
Nachfrage nach direkt vermarkteter elektrischer
Energie aus dezentralen Erzeugungsanlagen stark
gestiegen. Mit dem Auslaufen der Férderung

bei immer mehr Anlagen wird sich dieser Trend
verstarken. FUr Stadtwerke ist es hochste Zeit,
das Thema aktiv zu besetzen. Die Prozesse der
Direktvermarktung sind Grundlage fir weitere
Geschéftsfelder, etwa den Aufbau und Betrieb
virtueller Kraftwerke auf regionaler Ebene.

ereits im Oktober 2011 waren mit
Bder Anderung des Erneuerbare-

Energien-Gesetzes (EEG) die
Grundlagen flir massengeschiftstaugli-
che Prozesse im Einspeisemanagement
gelegt worden. Ein Jahr spiter folgten
die Vorgaben der Bundesnetzagentur
fur die dazugehorigen Marktprozesse.
Parallel wurden mit der immer weiter
voranschreitenden Umgestaltung des
EEG die Weichen zunehmend weg von
der Vollvergtitung der eingespeisten
Strommengen hin zur Direktvermark-
tung durch den Anlagenbetreiber ge-
stellt. Auf Direktvermarktung muss
nach Ablauf der im EEG vorgegebenen
Vergiitungsfrist ohnehin umgestellt
werden, sofern die Erzeugung grofier ist
als der Eigenverbrauch, oder weil es
sich lohnt, den Strom frei zu verkaufen
oder zu speichern. Ab 2014 ist nach § 33
des EEG fur Photovoltaik-Anlagen zwi-
schen 10 und 1000 kW Leistung eine
Vollvergiitung des erzeugten Stromes
gar nicht mehr moglich. Ziel aller An-
derungen ist es, die Produzenten von
Strom aus erneuerbaren Energien mog-
lichst frithzeitig an ein neues Marktum-
feld zu gewohnen, das nach dem Aus-
laufen der EEG-Vergltung mittelfristig
die einzige Vermarktungsmoglichkeit
(evtl. mit Zwischenspeicherung) fiir
Grunstrom bleiben wird.
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Anlagenbetreiber kénnen ihre
Erlose weiter erhéhen

Fir Erzeuger, Lieferanten und ihre
Dienstleister bedeutet dies eine nicht
unerhebliche Anstrengung. Denn sie
milssen die entsprechenden Prozesse
sowohl organisatorisch als auch I'T-seitig
schnellstméglich umsetzen. Dazu mis-
sen zundchst sdmtliche EEG- und KWK-
G-Anlagen inklusive aller Stammdaten
erfasst und den entsprechenden EEG-
Vergiitungskategorien zugeordnet wer-
den. Notig fiir die Direktvermarktung ist
zudem eine solide Datenbasis fiir die
Modellierung, Optimierung und Analyse
der vernetzten Anlagen. Dazu gehoren
auch die Ermittlung priziser Erzeu-
gungsprognosen und der Aufbau ent-
sprechender 15-Minuten-Fahrplédne. Zu-
dem missen die unterschiedlichen
Marktmodelle abgebildet werden, nach
denen abgerechnet werden soll. Denn je
nach Marktlage kann auch ein teilweiser
oder vollstdndiger Wechsel von der Fest-
vergiitung zum Marktpramienmodell
oder dem Grinstromprivileg und wieder
zurick zeitweise sinnvoll sein. Neben
diesen im Monatsraster mdglichen
Wechseln ist auch im Day-ahead- und
Intraday-Betrieb noch Geld zu verdie-
nen, etwa durch das Angebot von Regel-
energie oder eine Minimierung der Bi-
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Fiir die Direktvermarktung
werden zahlreiche Software-
Funktionen benétigt.

lanzkreisabweichungskosten. Die Anla-
genbetreiber kénnen ihre Erlose also
weiter erhohen, indem sie sich die opti-
male Vermarktungsstrategie und Fahr-
weise von einem professionellen Opti-
mierungssystem zuverldssig berechnen
lassen.

Umn die komplexen Prozesse vom tech-
nischen Betrieb der einzelnen Anlagen
bis hin zur Abrechnung abbilden zu kén-
nen, haben die Partnerunternehmen
Wilken und Kisters eine integrierte Lo-
sung aufgebaut. Sie deckt die komplette
Prozesskette in all thren Ausprigungen
ab, das heif3t, sie reicht von der Optimie-
rung des Betriebs der Erzeugungsanla-
gen Uber die Vermarktung der Strom-
und Wirmeerzeugung und die Abrech-
nung bis hin zur Finanzbuchhaltung
und zum Controlling (Bild). Insbesonde-
re fur Energieversorger, die nur wenige
hundert EEG- oder KWK-G-Anlagen ver-
markten und abrechnen wollen, besteht
zudem die Moglichkeit, diesen Prozess
vollstdndig auszulagern, um sich so die
zusdtzlichen Ressourcen zu sparen, die
flr die Abwicklung notig wiren.
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Stadtwerke sollten
Thema Direktvermarktung
schnell besetzen

Mit der Abbildung der Prozesskette er-
halten die Unternehmen aber auch die
Basis fur den Aufbau weiterer Ge-
schéaftsfelder. Bei der Direktvermarktung
steht noch die einzelne Anlage im Fokus.
Vernetzt man Anlagen jedoch und bin-
delt sie zu einem virtuellen Kraftwerk,
lassen sich kinftig nicht nur die einge-
speisten  Strommengen vermarkten,
sondern durch gezielte Zu- und Abschal-
tung von Anlagen beispielsweise auch
aktives Lastmanagement realisieren. Re-
gionale virtuelle Kraftwerke bieten au-

Berdem die Chance, den Energiemarkt
dezentral von unten nach oben zu ge-
stalten und die Versorgungssicherheit
durch die intelligente Steuerung von Er-
zeugung und Verbrauch auf regionaler
Ebene zu sichern — ganz ohne die Gefah-
ren und die Komplexitat zentralistischer
Modelle, wie sie etwa jlngst der SAP-
Vorschlag einer zentralen Datendreh-
scheibe ins Gesprach gebracht hat.
Stadtwerke sind deswegen gut bera-
ten, sich schnellstméglich offensiv mit
der Direktvermarktung auseinander-
zusetzen, Zumal sie damit auch ihre
Kunden aktiv in die neuen Strukturen
integrieren kdnnen. Dabei geht es ldngst
nicht mehr nur um die Einbindung von
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Blrgersolarparks oder anderen Erzeu-
gergemeinschaften, Auch die Industrie
setzt sich ldngst mit derartigen Themen
auseinander, denn fiir sie spielt die Ver-
sorgungssicherheit eine zunehmend ge-
wichtige Rolle. Das zeigt ein Beispiel aus
Oberschwaben. Hier hat sich jlingst ein
mittelstandisches Chemieunternehmen
ein eigenes, leistungsstarkes Blockheiz-
kraftwerk zugelegt — nicht, um an der Er-
zeugung zu verdienen, sondern um die
immer hiufiger auftretenden Stromaus-
falle im Millisekundenbereich ausglei-
chen zu kénnen und sich auch gegen die
Risiken grofderer Blackouts zu wappnen.
Stefan Séchtig, Wilken GmbH, Ulm
i www.wilken.de

Lokaler Marktplatz zum Kauf und Verkauf von Energiekontingenten

Lokale Uberkapazitaten kurzfristig

ausbalancieren

SMART GRID | Beim Projekt PeerEnergy-
Cloud") in Saarlouis entsteht ein neuartiger
Marktplatz zum Verkauf und Kauf von Energie-
kontingenten fiir Prosumer (Erzeuger und
Verbraucher) und reine Verbraucher auf lokaler
Ebene innerhalb eines Micro-Grids. Vorteile:
Die urbane Netzstruktur wird optimal genutzt,
eine Energieeinspeisung in Uberregionale Netze
vermieden und somit deren Entlastung erreicht.

ie sieht die Energleversorgung
der Zukunft aus? Dass sie zu-
nehmend durch regenerative

und dezentrale Stromerzeugung gepréagt
sein wird, steht aufer Frage. Doch wie
organisiert man einen lokalen Markt mit
Prosumern und wechselnden Strom-
fliefSrichtungen? Wie lassen sich Strom-
erzeugung und -verbrauch synchronisie-
ren, damit das Netz stabil bleibt? Prakti-
sche Antworten auf derlei Fragen ent-
wickelt das PeerEnergyCloud-Projekt in
Saarlouis, bel dem neben den 6rtlichen
Stadtwerken das Deutsche Forschungs-
zentrum flUr Kinstliche Intelligenz
(DFKI), das Karlsruher Institut fir Tech-
nologie (KIT) und der AGT Germany
GmbH die Seeburger AG aus Bretten teil-
nehmen.
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Im Mittelpunkt steht der Aufbau eines
neuartigen Marktplatzes zum An- und
Verkauf von Energiekontingenten fiir
Prosumer in einer Cloud-Infrastruktur.
Die elektronische Handelsplattform ver-
setzt die Teilnehmer in die Lage, lokale
Uberkapazititen kurzfristig zu handeln.
Dies beinhaltet die Konzeption und Ent-
wicklung innovativer Erfassungs- und
Prognoseverfahren innerhalb eines Mi-
cro-Grids. Die Einbindung lokaler Senso-
rik und Aktuatorik beim Endverbraucher
uber eine gesondert gesicherte Glasfa-
serleitung erlaubt den Smart-Micro-
Grid-Cloud-Diensten den Zugriff auf
Nutzungsdaten in Echtzeit, zum Beispiel
zur Prognosezwecken. Im konkreten An-
wendungsfall wird ein Micro-Grid im
Stadtgebiet von Saarlouis betrachtet,

das aus rund 500 Wohneinheiten und
mehreren Photovoltaikanlagen besteht.
Uber neuartige Anreizmodelle soll die
Beteiligung aller involvierten Partner an
dem geschaffenen Mehrwert sicher-
gestellt werden. Dabei geht es zum Bei-
spiel um Flexibilitatsprodukte auf dem
Marktplatz, die dem Verteilnetzbetreiber
bei der Lastverschiebung helfen. Beson-
dere Beachtung finden bei den betrach-
teten Anséitzen der Schutz von personli-
chen Daten sowie die Sicherheit der Er-
fassung, Ubertragung und Speicherung.
Das Problem der Vertrauenswirdigkeit

1) Geférdert durch das Bundeswirtschafts-
ministerium im Rahmen des Trusted-Cloud-
Programms.
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